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Le bollette energetiche sono in calo, ma le tariffe sono comunque superiori ai valori pre crisi

Bolletta di gennaio, calo del 29%
Ma l’emergenza non è finita
Energia. Le stime di Nomisma sulla prossima fattura. Da aprile risparmi anche sull’elettricità
Perrone (Acinque): «Attenzione, siamo comunque di fronte a valori superiori al pre crisi»

che se gli effetti si faranno sen-
tire da aprile, al prossimo ade-
guamento Arera (trimestrale). 

Sempre secondo Nomisma 
Energia la tariffa elettrica dal 1° 
aprile e per tutto il secondo tri-
mestre si assesterà infatti al 
prezzo di 42,1 centesimi al 
kWh: 11 centesimi in meno ri-
spetto al valore del 1° gennaio 
2023, con un calo del 21% e una 
variazione di spesa annua per 
una famiglia media che consu-
ma 2.700 kWh pari 297,8 euro 
in meno. 

L’ultimo adeguamento di 
Arera, rilevato a fine dicembre, 
già certificava una discesa del 
prezzo finale dell’energia elet-
trica del 19,5% rispetto a fine 
settembre 2022, a 53,11 cente-
simi di euro al kWh, compren-
sivo delle imposte. 

n Registrato
un forte calo
dei consumi
industriali
e domestici

La scheda

Il 2 febbraio
saranno noti
i prezzi attuali

Quelle di Nomisma Energia sono 

previsioni, quanto pagheremo il 

gas che consumiamo oggi, lo sa-

premo come noto solo a inizio feb-

braio. Questo, come noto, dopo 

che Arera, la scorsa estate ha cam-

biato il meccanismo di calcolo del-

la bolletta. 

Il prezzo del gas da allora viene 

aggiornato su base mensile, e non 

più trimestrale: in questo modo si 

possono tenere in considerazione 

le tante variabili che compongono 

il prezzo finale che troviamo in 

bolletta. 

Le tariffe vengono pubblicate il 

secondo giorno lavorativo del 

mese successivo a quello di riferi-

mento, in base alla media dei 

prezzi effettivi del mercato all’in-

grosso italiano. Il valore del prez-

zo gas che sarà pagato dai clienti 

per i consumi di gennaio verrà 

quindi pubblicato sul sito dell’Au-

torità il prossimo 2 febbraio.

La platea interessata è quella dei  

clienti che si trovano nel mercato 

tutelato circa 7,3 milioni di fami-

glie in Italia su un totale di 20,4 mi-

lioni. 

Ad alleggerire le bollette ci sono 

poi i provvedimenti contenuti  

nella legge di Bilancio: Arera è in-

fatti intervenuta sulle componen-

ti degli oneri generali di sistema, 

azzerandole per il settore elettri-

co a tutti i clienti domestici e ai 

non domestici con potenza dispo-

nibile fino a 16,5 kW (l’introduzio-

ne di questo valore soglia, che ta-

glia fuori gran parte delle attività 

produttive, è stato duramente 

contestato dall’industria) e per il 

gas alla generalità degli utenti.

Sempre nella legge bilancio, per le 

fasce più povere della popolazio-

ne, è stato confermato il bonus so-

ciale per le bollette per il primo 

trimestre 2023, ampliato per i nu-

clei familiari con Isee fino a 15mila 

euro.  

Il raffreddamento dei prezzi 
significa la fine degli incubi di 
famiglie e imprese? «Bisogna 
essere chiari - dice Giovanni 
Perrone, ad di Acinque Energia 
- siamo di fronte a prezzi note-
volmente più bassi rispetto a 
quelli che avrebbero potuto es-
sere avendo come riferimento i 
valori della scorsa estate, ma 
ugualmente due-tre volte supe-
riori al pre crisi.   Chi è abituato a 
fare i conti anno su anno, dovrà 

purtroppo rassegnarsi ad au-
menti importanti». Ad abbas-
sare i prezzi, nelle ultime setti-
mane, una pluralità di fattori. 
«C’è un rilevantissimo calo del-
la domanda - continua Perrone 
- consuma meno l’industria che 
evidentemente ha rallentato la 
produzione e si prepara a una 
fase  di minore crescita econo-
mica e consumano meno le fa-
miglie perché, al netto del fred-
do di questi ultimi giorni, stia-
mo attraversando un altro in-
verno molto mite. Inoltre gli 
stoccaggi sono pieni perché a 
fronte del calo delle forniture 
dalla Russia (nel 2022 abbiamo 
importato circa la metà del gas 
degli scorsi anni), sono cresciu-
te quelle dai Paesi del Nord 
Africa e dall’Azerbaigian».
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ENRICO MARLETTA
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Buone notizie in arri-
vo per le bollette, ma attenzio-
ne: l’emergenza energia non è 
finita. A fronte del 
calo di prezzo sui 
mercati internazio-
nali, Nomisma 
Energia per Il Sole 
24Ore prevede, già, 
con la fattura relati-
va ai consumi di 
gennaio che verrà 
recapitata a febbra-
io, una sterzata al ri-
basso intorno al 
20% rispetto ai va-
lori della bolletta di 
dicembre, intorno al 20% più 
elevati di quelli di novembre. 

Si tratta di uno scenario che 
si sta configurando sulla scorta 

del forte calo delle quotazioni. 
Al Ttf di Amsterdam si è stabi-
lizzato attorno ai 60 euro al 
MWh, un valore molto lontano  
dal  picco di 342 euro al MWh, 

ad agosto 2022. 
Nello specifico, se-
condo le previsioni 
di Nomisma Ener-
gia al 17 gennaio 
2023, il prezzo del 
gas, per i clienti in 
regime di maggior 
tutela, si attesta dal 
1° gennaio 2023 a 
107,1 centesimi di 
euro al metro cubo: 
il 29% in meno ri-
spetto al 1° dicem-

bre 2022, quando costava 151 
centesimi al metro cubo.

Stessa dinamica per quanto 
riguarda l’energia elettrica, an-

Giovanni Perrone,

ad Acinque Energia 

mo, assieme ai nostri partner 
per ridurre le emissioni lungo 
tutta la catena del valore».

«Per fornire una fotografia 
quanto più precisa dell’impatto 
climatico degli stabilimenti di 
Feralpi e dei relativi prodotti – 
sottolinea Maurizio Fusato, re-
sponsabile della transizione 
ecologica ed energetica di Fe-
ralpi Group – è stato necessario 
raccogliere e analizzare i dati, 
misurando puntualmente le 
differenti categorie d’impatto, 
per poi identificare le categorie 
più significative. Senza avere 
questa “fotografia” così nitida 
non sarebbe possibile mettere 
in campo soluzioni davvero ef-
ficaci per ridurre l’impronta 
carbonica, in un’ottica di co-
stante miglioramento». C. Doz. 

che rientra nella Esg strategy di 
Feralpi, con l’obiettivo di tra-
guardare gli obiettivi che sono 
inseriti nel Green Deal Euro-
peo in termini di decarbonizza-
zione al 2030.

«Le imprese sono chiamate 
ad agire in prima persona per 
costruire un futuro sostenibile 
– ha ricordato Giuseppe Pasini, 
presidente di Feralpi Group -, 
dando un contributo impor-
tante alla riduzione delle emis-
sioni di CO2 in linea con i target 
Ue. Il contrasto al climate 
change è sinergico ad una cre-
scente sensibilità dei mercati 
verso soluzioni e prodotti capa-
ci di soddisfare le richieste del 
mercato nel rispetto dell’am-
biente. L’acciaio non fa eccezio-
ne ed è qui che noi ci impegnia-

provvigionamento energetico, 
alla distribuzione del prodotto 
finito e alle sue fasi di utilizzo e 
di fine vita. Sono così state otte-
nute la Carbon footprint di Or-
ganizzazione (Cfo) e la Carbon 
footprint di prodotto (Cfp)

L’ottenimento delle certifi-
cazioni Uni En Iso 14064 e Uni 
En Iso 14067, per gli stabili-
menti di bresciani di Lonato e 
Calvisano e per il Caleotto di 
Lecco, fanno parte di un per-
corso di climate management 

l’impegno delle sue aziende 
nella riduzione delle emissioni 
sia in fase di organizzazione 
che di prodotto.  

Di fatto, è tra le prime realtà 
siderurgiche ad aver misurato 
la quantità delle emissioni stes-
se, identificandone la natura e 
non limitandosi solo a quelle 
direttamente imputabili al ci-
clo produttivo dell’acciaio, ma 
includendo anche quelle legate 
alla produzione delle materie 
prime e al loro trasporto, all’ap-

Compatibilità
Il gruppo Feralpi 

prosegue nell’impegno

a ridurre le emissioni

e le sostanze inquinanti

Un nuovo (doppio) ri-
sultato di rilievo per Feralpi e la 
sua attenzione ai temi della so-
stenibilità. 

Il gruppo, di cui fa parte an-
che il Caleotto, ha  ottenuto due 
certificazioni che attestano 

Certificazione ambientale  
Laminatoio  Caleotto al top 

Giuseppe Pasini, Feralpi 
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l’ispettore tecnico delle revisio-
ni. Inoltre a breve si aprono le 
iscrizioni al corso Cad . E poi c’è 
l’ampia parte della formazione 
finanziata, gratuita per chi la 
utilizza, di Fondartigianato ma 
anche del bando regionale “For-
mare per assumere”.

©RIPRODUZIONE RISERVATA

zione alle imprese». Nella parte 
della formazione a pagamento 
c’è questo e altro, fra cui un ca-
lendario tecnico professionaliz-
zante per autoriparatori, che se-
guendo la normativa e i prossimi 
decreti attuativi in arrivo da Re-
gione Lombardia potrebbe in-
cludere il corso per il profilo del-

Tra i corsi anche quelli sulle fonti energetiche rinnovabili 

Aggiornamento. Confartigianato propone un ampio calendario di corsi per i diversi settori
Tra le materie anche le fonti energetiche alternative per gli impiantisti della termoidraulica

dona una sensazione di be-
nessere e Rem, interpretazio-
ne contemporanea del classi-
co lenzuolo di lino. Una sele-
zione accurata che adesso ap-
proccia un mercato emergen-
te, indicato da Mazzarini con 
ampio potenziale per l’export 
del tessile casa. 

«In questa fase ci stiamo 
dedicando all’home retreat e 
in questa zona del mondo 
stanno cominciando a sorge-
re una serie di centri benesse-
re e alberghi di lusso, che con 
l’esperienza di architetti e de-
signer cercano le soluzioni 
migliori per arredare le loro 
strutture. Grazie a questa 
promozione del brand tra le 

prossimo mese, ma la bouti-
que è operativa già dalle ulti-
me settimane di dicembre» 
spiega Davide Mazzarini, 
Brand Manager della di So-
ciety Limonta. 

Il marchio offre ogni sta-
gione una gamma completa di 
prodotti che spaziano dal-
l’abito per il letto alla tavola, 
da proposte di stile per il ba-
gno alle ceramiche e una va-
rietà di accessori. 

Oltre ad alcuni prodotti di-
venuti continuativi e rappre-
sentativi dell’identità di So-
ciety per materia, lavorazione 
e preziosità come Ted, un 
plaid in morbidissima alpaca 
che, al contatto con la pelle, 

città che si sta rinnovando, 
con una presenza crescente di 
firme internazionali innova-
tive ed esclusive. Tirana stes-
sa sta vivendo una significati-
va fase di transizione, sempre 
più popolata di persone con 
un alto potere di acquisto, che 
potrebbero essere interessate 
a un’offerta qualitativamente 
alta come la nostra. L’evento 
di apertura ufficiale sarà il 

tessile italiana nell’homewe-
ar, sbarca in Albania con un 
nuovo punto vendita a Tira-
na.

«Alcuni nostri clienti pri-
vati con un gusto raffinato, 
una cultura internazionale e 
amanti del marchio hanno 
deciso di investire nell’aper-
tura di uno shop Society Li-
monta nel mall Galeria Etc, 
che si trova in una parte della 

Tessile 
Il brand homewear

del gruppo comasco

allarga la rete dei negozi

nella capitale albanese

Society Limonta, 
marchio nato nel 2000 all’in-
terno del gruppo Limonta di 
Costa Masnaga leader ed 
espressione dell’eccellenza 

Society Limonta  a Tirana 
Il fatturato cresce: più 9%  

persone più affini all’universo 
degli interni, contiamo di 
sensibilizzare e avvicinare 
anche il cliente finale» ag-
giunge Mazzarini.

Oltre a Tirana, Society Li-
monta conta ormai una rete 
consolidata di punti vendita 
nelle principali città dello 
shopping , tra queste Milano, 
Roma, Lecce, Ginevra, Parigi, 
Vienna, Bruxelles, Londra, 
Stoccolma, New York e Los 
Angeles.

Lo sviluppo retail è spinto 
anche dalle performance del 
2022, un anno positivo che ha 
registrato una crescita del 9% 
del fatturato rispetto al 2021. 
S. Bri.

Lariofiere 
Da oggi a sabato

in vetrina le aziende

della subfornitura

di arredo e design 

Oggi prima giornata a 
Lariofiere di Fornitore Offresi 
Arredo& Design, salone BtoB 
dedicato agli operatori della fi-
liera del mobile e del design. Si-
no a sabato aranno presenti ol-
tre 100 aziende della subforni-
tura e delle macchine per l’in-
dustria dell’arredo. 

La mostra verrà inaugurata 
questa mattina alle ore 11.00; 
alla cerimonia di apertura, se-
guirà il convegno dal titolo 
“Scenari e tendenze per il setto-
re dell’arredo. Quali evoluzioni 
per le aziende della filiera?”. 

Sempre oggi, ma alle 17, il 
convegno organizzato da Vero 
Legno dal titolo “Innovazione, 
Sostenibilità, Formazione”. L’

Dopo gli interventi di aper-
tura da parte di Maurizio Riva, 
presidente di Vero Legno e Fa-
bio Dadati, presidente di Lario-
fiere, porteranno il loro contri-
buto Luciano Galimberti, pre-
sidente ADI Design Museum 
Compasso d’Oro che parlerà di 
Innovazione Sostenibilità For-
mazione Angelo Candiani, di-
rettore Fondazione ITS R.Mes-
sina – Artwood Accademy Len-
tate sul Seveso che affronterà il 
tema della formazione per il 
settore, l’architetto Giuliano 
Cappelletti con il tema della so-
stenibilità nella tecnologia per 
l’arredo. A chiudere  Nicola Se-
meraro, presidente Rilegno. 

Tanta formazione per gli artigiani 
Un aiuto dai bandi della Regione   

 Fornitore  
Offresi
Prima  
giornata

regionale: «Sono corsi a paga-
mento – aggiunge Pirola -, ma 
considerando anche l’ottica di 
sindacato delle imprese in cui 
opera la nostra associazione il 
costo  di 200 euro non subisce 
aumenti da anni ed è molto più 
contenuto rispetto ai prezzi di 
mercato, come segnale di atten-

cioè la necessità di rafforzamen-
to delle competenze tecnico 
professionalizzanti, anche lega-
te ad  adempimenti normativi». 

In più quest’anno i termoi-
draulici hanno il rinnovo della 
certificazione per addetti F-Gas 
(gas fluorurati), semplificando 

si tratta del “patenti-
no frigoristi”, con va-
lidità decennale e 
quindi ora è la volta 
di chi aveva rinnova-
to nel 2013: «Anche 
per loro abbiamo 
studiato un’edizione 
al mese da febbraio, 
aprendo comunque 
anche a chi deve fare 
il corso per la prima 
volta. Faremo una 
due giorni di corso 

con parte propedeutica, poi si va 
in esame teorico pratico».

I corsi Fer coinvolgono in 
tempi diversi oltre a impiantisti 
e termoidraulici anche gli im-
piantisti elettrici in quanto nella 
categoria Regione Lombardia 
individua sia gli interventi su 
pompe di calore, solare termico 
e biomasse sia una fonte Fer per 
la tipologia elettrica del fotovol-
taico. In totale,  è in programma-
zione una decina di edizioni di 
corso col coinvolgimento di 300 
impiantisti, in una formazione 
che ha la paternità Elfi, l’ente di 
formazione di Confartigianato   
Lombardia accreditato dall’ente 

MARIA G. DELLA VECCHIA 

LECCO

 Confartigianato  Lecco 
apre in questi giorni avvia una 
delle sue più intense campagne 
di formazione per le imprese 
iscritte, con un tema caldo che 
riguarda impiantisti e termoi-
draulici. 

Per i termoidrau-
lici il 2023 prevede 
un vero tour de for-
ce formativo legato 
agli obblighi di legge 
dettati dall’aggior-
namento Fer (Fonti 
energetiche rinno-
vabili) il cui obbligo 
triennale dà appun-
tamento proprio 
per quest’anno: 
«Ciò significa – 
spiega Larissa Pirola, dello staff 
del settore formazione – che nel 
2023 in pratica la totalità dei no-
stri associati termoidraulici sa-
rà alle prese con il rinnovo trien-
nale del corso di 16 ore al termi-
ne del quale ci sarà un esame abi-
litante per il rilascio dell’attesta-
to relativo agli impianti Fer». 

L’associazione è dunque in 
piena programmazione con un 
primo corso iniziato martedì 17 , 
con la tendenza a costituire clas-
si di circa 30 persone. «Ciò che 
abbiamo rilevato per il 2023 – 
aggiunge Pirola – è il consolida-
mento di un’esigenza già pre-
sente nelle imprese artigiane, 

Daniele Riva 

Confartigianato 
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